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PHẦN 1 

MỘT SỐ VĂN BẢN PHÁP LUẬT, CHÍNH SÁCH LIÊN QUAN 

 1. Luật doanh nghiệp ( Luật số 59/2020/QH14). Luật này được Quốc hội 

nước Cộng hòa xã hội chủ nghĩa Việt Nam khóa XIV, kỳ họp thứ 9 thông qua ngày 

17 tháng 6 năm 2020, có hiệu lực từ 01/01/2021. 

 Nghị định 47/2021/NĐ-CP ngày 01/4/2021 Quy định chi tiết một số điều 

của Luật Doanh nghiệp. 

2. Luật hỗ trợ Doanh nghiệp vừa và nhỏ (Luật số: 04/2017/QH14). Luật 

này được Quốc hội nước Cộng hòa xã hội chủ nghĩa Việt Nam khóa XIV, kỳ họp 

thứ 3 thông qua ngày 12 tháng 6 năm 2017,  có hiệu lực thi hành từ ngày 01 tháng 

01 năm 2018. 

Hiện hành, có 08 văn bản QPPL hướng dẫn Luật Hỗ trợ doanh nghiệp nhỏ 

và vừa, gồm 06 Nghị định và 02 Thông tư. 

- Nghị định 80/2021/NĐ-CP hướng dẫn Luật Hỗ trợ doanh nghiệp nhỏ và vừa 

- Nghị định 55/2019/NĐ-CP về hỗ trợ pháp lý cho doanh nghiệp nhỏ và vừa 

- Nghị định 39/2019/NĐ-CP về tổ chức và hoạt động của Quỹ Phát triển 

doanh nghiệp nhỏ và vừa 

- Nghị định 57/2018/NĐ-CP về cơ chế, chính sách khuyến khích doanh 

nghiệp đầu tư vào nông nghiệp, nông thôn 

- Nghị định 38/2018/NĐ-CP quy định chi tiết về đầu tư cho doanh nghiệp 

nhỏ và vừa khởi nghiệp sáng tạo 

- Nghị định 34/2018/NĐ-CP về thành lập, tổ chức và hoạt động của Quỹ bảo 

lãnh tín dụng cho doanh nghiệp nhỏ và vừa 

- Thông tư 07/2020/TT-BKHCN hướng dẫn về việc thành lập cơ sở ươm tạo 

doanh nghiệp nhỏ và vừa, cơ sở kỹ thuật hỗ trợ doanh nghiệp nhỏ và vừa, khu làm 

việc chung hỗ trợ doanh nghiệp nhỏ và vừa khởi nghiệp sáng tạo do Bộ trưởng Bộ 

Khoa học và Công nghệ ban hành 

- Thông tư 132/2018/TT-BTC hướng dẫn Chế độ kế toán cho doanh nghiệp 

siêu nhỏ do Bộ trưởng Bộ Tài chính ban hành 

*. Tiêu chí xác định doanh nghiệp nhỏ và vừa 

Hiện nay, tiêu chí xác định doanh nghiệp nhỏ và vừa được hướng dẫn 

tại Nghị định 80/2021/NĐ-CP như sau: 

(1) Doanh nghiệp siêu nhỏ trong lĩnh vực nông nghiệp, lâm nghiệp, thủy 

sản; lĩnh vực công nghiệp và xây dựng sử dụng lao động có tham gia BHXH bình 

quân năm không quá 10 người và tổng doanh thu của năm không quá 3 tỷ đồng 

hoặc tổng nguồn vốn của năm không quá 3 tỷ đồng. 

https://thuvienphapluat.vn/van-ban/Doanh-nghiep/Luat-Ho-tro-doanh-nghiep-nho-va-vua-2017-320905.aspx
https://thuvienphapluat.vn/van-ban/Doanh-nghiep/Luat-Ho-tro-doanh-nghiep-nho-va-vua-2017-320905.aspx
https://thuvienphapluat.vn/van-ban/Doanh-nghiep/Nghi-dinh-80-2021-ND-CP-huong-dan-Luat-Ho-tro-doanh-nghiep-nho-va-vua-486147.aspx
https://thuvienphapluat.vn/van-ban/Doanh-nghiep/Luat-Ho-tro-doanh-nghiep-nho-va-vua-2017-320905.aspx
https://thuvienphapluat.vn/van-ban/Doanh-nghiep/Nghi-dinh-55-2019-ND-CP-ho-tro-phap-ly-cho-doanh-nghiep-nho-va-vua-384245.aspx
https://thuvienphapluat.vn/van-ban/Doanh-nghiep/Nghi-dinh-39-2019-ND-CP-to-chuc-va-hoat-dong-cua-Quy-Phat-trien-doanh-nghiep-nho-va-vua-325336.aspx
https://thuvienphapluat.vn/van-ban/Doanh-nghiep/Nghi-dinh-57-2018-ND-CP-chinh-sach-khuyen-khich-doanh-nghiep-dau-tu-vao-nong-nghiep-nong-thon-351740.aspx
https://thuvienphapluat.vn/van-ban/Doanh-nghiep/Nghi-dinh-38-2018-ND-CP-quy-dinh-chi-tiet-dau-tu-cho-doanh-nghiep-nho-va-vua-khoi-nghiep-sang-tao-377302.aspx
https://thuvienphapluat.vn/van-ban/Doanh-nghiep/Nghi-dinh-34-2018-ND-CP-to-chuc-hoat-dong-Quy-bao-lanh-tin-dung-cho-doanh-nghiep-nho-va-vua-378399.aspx
https://thuvienphapluat.vn/van-ban/Doanh-nghiep/Thong-tu-07-2020-TT-BKHCN-thanh-lap-co-so-uom-tao-doanh-nghiep-nho-va-vua-khoi-nghiep-sang-tao-460313.aspx
https://thuvienphapluat.vn/van-ban/Doanh-nghiep/Thong-tu-132-2018-TT-BTC-huong-dan-Che-do-ke-toan-cho-doanh-nghiep-sieu-nho-401322.aspx
https://thuvienphapluat.vn/van-ban/Doanh-nghiep/Nghi-dinh-80-2021-ND-CP-huong-dan-Luat-Ho-tro-doanh-nghiep-nho-va-vua-486147.aspx
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Doanh nghiệp siêu nhỏ trong lĩnh vực thương mại và dịch vụ sử dụng lao 

động có tham gia BHXH bình quân năm không quá 10 người và tổng doanh thu 

của năm không quá 10 tỷ đồng hoặc tổng nguồn vốn của năm không quá 3 tỷ đồng. 

(2) Doanh nghiệp nhỏ trong lĩnh vực nông nghiệp, lâm nghiệp, thủy sản; 

lĩnh vực công nghiệp và xây dựng sử dụng lao động có tham gia BHXH bình quân 

năm không quá 100 người và tổng doanh thu của năm không quá 50 tỷ đồng hoặc 

tổng nguồn vốn của năm không quá 20 tỷ đồng, nhưng không phải là doanh nghiệp 

siêu nhỏ theo quy định tại mục (1). 

Doanh nghiệp nhỏ trong lĩnh vực thương mại và dịch vụ sử dụng lao động 

có tham gia BHXH bình quân năm không quá 50 người và tổng doanh thu của năm 

không quá 100 tỷ đồng hoặc tổng nguồn vốn của năm không quá 50 tỷ đồng, 

nhưng không phải là doanh nghiệp siêu nhỏ theo quy định tại mục (1). 

(3) Doanh nghiệp vừa trong lĩnh vực nông nghiệp, lâm nghiệp, thủy sản; 

lĩnh vực công nghiệp và xây dựng sử dụng lao động có tham gia BHXH bình quân 

năm không quá 200 người và tổng doanh thu của năm không quá 200 tỷ đồng hoặc 

tổng nguồn vốn của năm không quá 100 tỷ đồng, nhưng không phải là doanh 

nghiệp siêu nhỏ, doanh nghiệp nhỏ theo quy định tại mục (1) và (2). 

Doanh nghiệp vừa trong lĩnh vực thương mại và dịch vụ sử dụng lao động 

có tham gia BHXH bình quân năm không quá 100 người và tổng doanh thu của 

năm không quá 300 tỷ đồng hoặc tổng nguồn vốn của năm không quá 100 tỷ đồng, 

nhưng không phải là doanh nghiệp siêu nhỏ, doanh nghiệp nhỏ theo quy định tại 

mục (1) và (2). 

3. Đề án “Hỗ trợ hệ sinh thái khởi nghiệp đổi mới sáng tạo quốc gia đến 

năm 2025” theo Quyết định số 844/QĐ-TTg ngày 18/5/2016 của Thủ tướng 

Chính phủ. 

 Quyết định số 188/QĐ-TTg ngày 09/02/2021 của Thủ tướng Chính phủ về 

sửa đổi, bổ sung một số điều của Quyết định số 844/QĐ-TTg ngày 18/5/2016 của 

Thủ tướng Chính phủ về việc phê duyệt Đề án “Hỗ trợ hệ sinh thái khởi nghiệp đổi 

mới sáng tạo quốc gia đến năm 2025” 

4. Văn bản của tỉnh 

- Kế hoạch 564/KH-UBND ngày 04/11/2021 của UBND tỉnh Bắc Giang về hỗ 

trợ hệ sinh thái khởi nghiệp đổi mới sáng tạo tỉnh Bắc Giang, giai đoạn 2021-2025 

- Nghị quyết số 37/2020/NQ-HĐND ngày 09/12/2020 ban hành một số chính 

sách hỗ trợ Doanh nghiệp nhỏ và vừa trên địa bàn tỉnh Bắc Giang giai đoạn 2021-2025. 

Nghị quyết có hiệu lực từ ngày 01/01/2021. Theo đó, có các chính sách: 

(1) Hỗ trợ mặt bằng cho doanh nghiệp vừa và nhỏ (Điều 6):Doanh nghiệp 

nhỏ và vừa thực hiện hoạt động đầu tư sản xuất tại các khu, cụm công nghiệp trên 

địa bàn tỉnh Bắc Giang đã có nhà đầu tư hạ tầng hạ tầng được hỗ trợ 100% chi 

phí thuê mặt bằng (bao gồm chi phí thuê hạ tầng và phí sử dụng hạ tầng) trong 03 

https://thuvienphapluat.vn/van-ban/van-hoa-xa-hoi/quyet-dinh-844-qd-ttg-de-an-ho-tro-he-sinh-thai-khoi-nghiep-doi-moi-sang-tao-quoc-gia-den-2025-2016-311936.aspx
https://thuvienphapluat.vn/van-ban/doanh-nghiep/quyet-dinh-188-qd-ttg-2021-sua-doi-quyet-dinh-844-qd-ttg-ho-tro-he-sinh-thai-khoi-nghiep-465073.aspx
https://thuvienphapluat.vn/van-ban/van-hoa-xa-hoi/quyet-dinh-844-qd-ttg-de-an-ho-tro-he-sinh-thai-khoi-nghiep-doi-moi-sang-tao-quoc-gia-den-2025-2016-311936.aspx
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năm kể từ ngày ký hợp đồng thuê mặt bằng, tổng mức hỗ trợ tối đa không quá 150 

triệu đồng/doanh nghiệp. 

 (2) Hỗ trợ DN nhỏ và vừa khởi nghiệp sáng tạo (Điều 9) 

a. Hỗ trợ tư vấn về sở hữu trí tuệ, khai thác và phát triển tài sản trí tuệ; thực 

hiện các thủ tục về tiêu chuẩn, quy chuẩn kỹ thuật, đo lường, chất lượng; thử 

nghiệm, hoàn thiện sản phẩm mới, mô hình kinh doanh mới: 

- Hỗ trợ 100% giá trị hợp đồng tư vấn về thiết kế, đăng ký bảo hộ, khai thác 

và phát triển giá trị nhãn hiệu. Kinh phí hỗ trợ tối đa 20 triệu đồng/01 nhãn hiệu, 

mỗi doanh nghiệp được hỗ trợ tối đa 02 nhãn hiệu/năm. 

- Hỗ trợ 100% giá trị hợp đồng tư vấn về kiểu dáng công nghiệp, sáng chế, 

giải pháp hữu ích. Kinh phí hỗ trợ tối đa 40 triệu đồng/01 hợp đồng/doanh nghiệp. 

- Hỗ trợ 100% giá trị hợp đồng tư vấn về xây dựng và phát triển tài sản trí 

tuệ đối với chỉ dẫn địa lý. Kinh phí hỗ trợ tối đa 50 triệu đồng/01 hợp đồng/doanh 

nghiệp. Mỗi doanh nghiệp được hỗ trợ không quá 01 lần/năm. 

- Hỗ trợ 100% giá trị hợp đồng tư vấn để doanh nghiệp xây dựng tiêu chuẩn 

cơ sở. Kinh phí hỗ trợ tối đa 10 triệu đồng/1 hợp đồng/doanh nghiệp. Mỗi doanh 

nghiệp được hỗ trợ không quá 01 lần/năm. 

- Hỗ trợ 100% giá trị hợp đồng tư vấn để doanh nghiệp khởi nghiệp sáng tạo 

tự tổ chức đo lường (tự kiểm tra phương tiện đo, trang bị dụng cụ để tự kiểm tra sai 

số của phương tiện đo, tự kiểm tra lượng của hàng đóng gói sẵn....). Kinh phí hỗ 

trợ tối đa 10 triệu đồng/1 hợp đồng/doanh nghiệp. 

- Các nội dung hỗ trợ khác thực hiện theo quy định tại điểm a, điểm c, điểm 

đ khoản 2 Điều 21 Nghị định số 39/2018/NĐ-CP . 

b. Hỗ trợ về ứng dụng, chuyển giao công nghệ: thực hiện theo quy định tại 

khoản 3 Điều 21 Nghị định số 39/2018/NĐ-CP . 

c. Hỗ trợ về đào tạo, thông tin, xúc tiến thương mại, thương mại hóa 

- Hỗ trợ 50% chi phí đào tạo chuyên sâu về các nội dung sau: xây dựng, phát 

triển sản phẩm; thương mại hóa sản phẩm; gọi vốn đầu tư; phát triển thị trường; kết 

nối mạng lưới khởi nghiệp với các tổ chức, cá nhân nghiên cứu khoa học. Chi phí 

hỗ trợ không quá 10 triệu đồng trên một khóa đào tạo và không quá 01 khóa đào 

tạo trên năm. 

- Hỗ trợ 100% chi phí gian hàng tại Hội chợ triển lãm xúc tiến thương mại 

trong nước nhưng mức tối đa không quá 20 triệu đồng/doanh nghiệp và mỗi doanh 

nghiệp được hỗ trợ tối đa 2 lần/năm. Hỗ trợ 100% chi phí gian hàng tại Hội chợ 

triển lãm xúc tiến thương mại quốc tế nhưng mức tối đa không quá 200 triệu 

đồng/doanh nghiệp và mỗi doanh nghiệp được hỗ trợ tối đa 2 lần/năm. Được ưu 

tiên tham gia Chương trình xúc tiến thương mại có sử dụng ngân sách nhà nước. 

- Các nội dung hỗ trợ khác thực hiện theo quy định tại điểm b, điểm d, 

khoản 4 Điều 21 Nghị định số 39/2018/NĐ-CP . 

https://thuvienphapluat.vn/van-ban/doanh-nghiep/nghi-dinh-39-2018-nd-cp-huong-dan-luat-ho-tro-doanh-nghiep-nho-va-vua-366561.aspx
https://thuvienphapluat.vn/van-ban/doanh-nghiep/nghi-dinh-39-2018-nd-cp-huong-dan-luat-ho-tro-doanh-nghiep-nho-va-vua-366561.aspx
https://thuvienphapluat.vn/van-ban/doanh-nghiep/nghi-dinh-39-2018-nd-cp-huong-dan-luat-ho-tro-doanh-nghiep-nho-va-vua-366561.aspx
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d. Hỗ trợ sử dụng cơ sở kỹ thuật, cơ sở ươm tạo, khu làm việc chung 

- Hỗ trợ 100% chi phí sử dụng trang thiết bị tại các cơ sở kỹ thuật hỗ trợ 

doanh nghiệp nhỏ và vừa nhưng không quá 25 triệu đồng/tháng/doanh nghiệp. 

- Hỗ trợ phí tham gia các cơ sở ươm tạo, khu làm việc chung: thực hiện theo 

quy định tại điểm b khoản 5 Điều 21 Nghị định số 39/2018/NĐ-CP . 

(3) Hỗ trợ doanh nghiệp nhỏ và vừa tham gia liên kết ngành, chuỗi giá trị 

a. Hỗ trợ chi phí đối với các khóa đào tạo nâng cao trình độ công nghệ, kỹ 

thuật sản xuất chuyên biệt tại hiện trường: thực hiện theo quy định tại khoản 1 

Điều 24 Nghị định số 39/2018/NĐ-CP 

b. Hỗ trợ liên kết sản xuất, kinh doanh 

- Hỗ trợ 100% giá trị hợp đồng tư vấn về thúc đẩy liên kết trong cụm liên kết 

ngành, chuỗi giá trị. Mức tối đa không quá 50 triệu đồng/hợp đồng. 

- Hỗ trợ 100% giá trị hợp đồng tư vấn về xây dựng các dự án liên kết kinh 

doanh nhằm thúc đẩy phát triển thị trường, nâng cao giá trị của sản phẩm, hàng 

hóa. Mức tối đa không quá 100 triệu đồng/hợp đồng. 

c. Hỗ trợ phát triển thương hiệu, mở rộng thị trường 

- Hỗ trợ 100% giá trị hợp đồng tư vấn về nhãn hiệu, tên thương mại, chỉ dẫn 

địa lý, bí mật kinh doanh. Mức tối đa không quá 07 triệu đồng/doanh nghiệp và 

không quá 01 lần/năm. 

- Hỗ trợ 100% chi phí gian hàng tại Hội chợ triển lãm xúc tiến thương mại 

trong nước nhưng mức tối đa không quá 20 triệu đồng/doanh nghiệp và mỗi doanh 

nghiệp được hỗ trợ tối đa 2 lần/năm. Hỗ trợ 100% chi phí gian hàng tại Hội chợ 

triển lãm xúc tiến thương mại quốc tế nhưng mức tối đa không quá 200 triệu 

đồng/doanh nghiệp và mỗi doanh nghiệp được hỗ trợ tối đa 2 lần/năm. Được ưu 

tiên tham gia Chương trình xúc tiến thương mại có sử dụng ngân sách nhà nước. 

d. Hỗ trợ tư vấn về tiêu chuẩn, quy chuẩn kỹ thuật, đo lường, chất lượng; hỗ 

trợ thực hiện các thủ tục về sản xuất thử nghiệm, kiểm định, giám định, chứng 

nhận chất lượng 

- Hỗ trợ 100% giá trị hợp đồng tư vấn để doanh nghiệp xây dựng tiêu chuẩn 

cơ sở. Kinh phí hỗ trợ tối đa 10 triệu đồng/1 hợp đồng/doanh nghiệp. Mỗi doanh 

nghiệp được hỗ trợ không quá 01 lần/năm. 

- Hỗ trợ 100% giá trị hợp đồng tư vấn để doanh nghiệp tự tổ chức đo lường. 

Mức tối đa không quá 10 triệu đồng/hợp đồng. 

- Hỗ trợ 100% chi phí thử nghiệm, giám định, kiểm định, chứng nhận chất 

lượng sản phẩm, hàng hóa. Mức tối đa không quá 20 triệu đồng/doanh nghiệp và 

không quá 02 lần/năm. 

- Nội dung hỗ trợ khác theo quy định tại điểm a, điểm c khoản 4 Điều 24; 

điểm b, điểm c, điểm d khoản 5 Điều 24 Nghị định số 39/2018/NĐ-CP . 

https://thuvienphapluat.vn/van-ban/doanh-nghiep/nghi-dinh-39-2018-nd-cp-huong-dan-luat-ho-tro-doanh-nghiep-nho-va-vua-366561.aspx
https://thuvienphapluat.vn/van-ban/doanh-nghiep/nghi-dinh-39-2018-nd-cp-huong-dan-luat-ho-tro-doanh-nghiep-nho-va-vua-366561.aspx
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MỘT SỐ CHÍNH SÁCH HỖ TRỢ 

DOANH NGHỆP KHỞI NGHIỆP – ĐỔI MỚI, SÁNG TẠO 

1. Luật hỗ trợ doanh nghiệp nhỏ và vừa 

Theo Luật hỗ trợ DNNVV, Doanh nghiệp nhỏ và vừa khởi nghiệp sáng tạo là 

doanh nghiệp nhỏ và vừa được thành lập để thực hiện ý tưởng trên cơ sở khai thác tài 

sản trí tuệ, công nghệ, mô hình kinh doanh mới và có khả năng tăng trưởng nhanh. 

          Nội dung hỗ trợ được quy định tại các điều khoản sau: 

Tại Điều 17 quy định: Các doanh nghiệp để được hỗ trợ cần đáp ứng các 

điều kiện: 

Thứ nhất, Có thời gian hoạt động không quá 05 năm kể từ ngày được cấp 

Giấy chứng nhận đăng ký doanh nghiệp lần đầu; 

Thứ hai, Chưa thực hiện chào bán chứng khoán ra công chúng đối với công 

ty cổ phần. 

Các nội dung hỗ trợ bao gồm: Hỗ trợ ứng dụng, chuyển giao công nghệ; hỗ 

trợ sử dụng trang thiết bị tại cơ sở kỹ thuật; hỗ trợ tham gia cơ sở ươm tạo, khu 

làm việc chung; hướng dẫn thử nghiệm, hoàn thiện sản phẩm mới, dịch vụ và mô 

hình kinh doanh mới; Hỗ trợ đào tạo, huấn luyện chuyên sâu về xây dựng, phát 

triển sản phẩm; thu hút đầu tư; tư vấn về sở hữu trí tuệ; thực hiện các thủ tục về 

tiêu chuẩn, quy chuẩn kỹ thuật, đo lường, chất lượng; Hỗ trợ thông tin, truyền 

thông, xúc tiến thương mại, kết nối mạng lưới khởi nghiệp sáng tạo, thu hút đầu tư 

từ các quỹ đầu tư khởi nghiệp sáng tạo; Hỗ trợ thực hiện thương mại hóa kết quả 

nghiên cứu khoa học và phát triển công nghệ, khai thác và phát triển tài sản trí tuệ; 

Trong từng thời kỳ, Chính phủ quyết định chính sách cấp bù lãi suất đối với khoản 

vay của doanh nghiệp nhỏ và vừa khởi nghiệp sáng tạo. Việc cấp bù lãi suất được 

thực hiện thông qua các tổ chức tín dụng. 

Nhằm hỗ trợ đầu tư cho các doanh nghiệp nhỏ và vừa khởi nghiệp sáng tạo, 

Luật quy định hoạt động, phương thức đầu tư (theo Điều 18), như sau: 

Thứ nhất, Nhà đầu tư cho doanh nghiệp nhỏ và vừa khởi nghiệp sáng tạo 

bao gồm quỹ đầu tư khởi nghiệp sáng tạo, tổ chức, cá nhân trong nước và nước 

ngoài thực hiện hoạt động kinh doanh thông qua việc góp vốn thành lập, mua cổ 

phần, phần vốn góp của doanh nghiệp nhỏ và vừa khởi nghiệp sáng tạo. 

Thứ hai, Quỹ đầu tư khởi nghiệp sáng tạo được hình thành từ vốn góp của 

các nhà đầu tư tư nhân để đầu tư vào doanh nghiệp nhỏ và vừa khởi nghiệp sáng 

tạo theo các nguyên tắc sau đây: 

a) Đầu tư vào doanh nghiệp nhỏ và vừa khởi nghiệp sáng tạo không quá 

50% vốn điều lệ của doanh nghiệp sau khi nhận đầu tư; 

b) Nhà đầu tư tư nhân góp vốn vào quỹ phải có điều kiện tài chính và chịu 

trách nhiệm về vốn góp của mình. 
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Thứ ba, Nhà đầu tư cho doanh nghiệp nhỏ và vừa khởi nghiệp sáng tạo được 

miễn, giảm thuế thu nhập doanh nghiệp có thời hạn đối với thu nhập từ khoản đầu 

tư vào doanh nghiệp nhỏ và vừa khởi nghiệp sáng tạo theo quy định của pháp luật 

về thuế thu nhập doanh nghiệp. 

Thứ tư, Căn cứ vào điều kiện ngân sách địa phương, Ủy ban nhân dân cấp 

tỉnh trình Hội đồng nhân dân cùng cấp quyết định giao cho tổ chức tài chính nhà 

nước của địa phương thực hiện đầu tư vào doanh nghiệp nhỏ và vừa khởi nghiệp 

sáng tạo theo các nguyên tắc sau đây: 

a) Lựa chọn các quỹ đầu tư khởi nghiệp sáng tạo đủ điều kiện để cùng đầu 

tư vào doanh nghiệp nhỏ và vừa khởi nghiệp sáng tạo; 

b) Khoản vốn đầu tư từ ngân sách địa phương không quá 30% tổng vốn đầu 

tư mà doanh nghiệp khởi nghiệp sáng tạo huy động được từ các quỹ đầu tư khởi 

nghiệp sáng tạo được lựa chọn; 

c) Tiến hành chuyển nhượng vốn đầu tư cho nhà đầu tư tư nhân trong thời 

hạn 05 năm kể từ thời điểm góp vốn đầu tư. Việc chuyển nhượng vốn đầu tư được 

thực hiện theo quy định của pháp luật về quản lý, sử dụng vốn nhà nước đầu tư vào 

sản xuất, kinh doanh tại doanh nghiệp. 

Ngoài ra, còn có Quỹ phát triển doanh nghiệp nhỏ và vừa, đó là quỹ tài 

chính nhà nước ngoài ngân sách, hoạt động không vì mục tiêu lợi nhuận, do Thủ 

tướng Chính phủ thành lập, thực hiện các chức năng sau đây: 

Thứ nhất, Cho vay, tài trợ doanh nghiệp nhỏ và vừa khởi nghiệp sáng tạo, 

doanh nghiệp nhỏ và vừa tham gia cụm liên kết ngành, chuỗi giá trị; 

Thứ hai, Tiếp nhận và quản lý nguồn vốn vay, tài trợ, viện trợ, đóng góp, ủy 

thác của các tổ chức, cá nhân để hỗ trợ doanh nghiệp nhỏ và vừa. 

2. Luật Đầu tư 

Các doanh nghiệp khi đầu tư vào các ngành, nghề sau sẽ được nhận ưu 

đãi đầu tư: 

a) Hoạt động công nghệ cao, sản phẩm công nghiệp hỗ trợ công nghệ cao; 

hoạt động nghiên cứu và phát triển; 

b) Sản xuất vật liệu mới, năng lượng mới, năng lượng sạch, năng lượng tái tạo; 

sản xuất sản phẩm có giá trị gia tăng từ 30% trở lên, sản phẩm tiết kiệm năng lượng; 

c) Sản xuất sản phẩm điện tử, sản phẩm cơ khí trọng điểm, máy nông 

nghiệp, ô tô, phụ tùng ô tô; đóng tàu; 

d) Sản xuất sản phẩm công nghiệp hỗ trợ cho ngành dệt may, da giày và các 

sản phẩm quy định tại điểm c khoản này; 

đ) Sản xuất sản phẩm công nghệ thông tin, phần mềm, nội dung số; 
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e) Nuôi trồng, chế biến nông sản, lâm sản, thủy sản; trồng và bảo vệ rừng; 

làm muối; khai thác hải sản và dịch vụ hậu cần nghề cá; sản xuất giống cây trồng, 

giống vật nuôi, sản phẩm công nghệ sinh học; 

g) Thu gom, xử lý, tái chế hoặc tái sử dụng chất thải; 

h) Đầu tư phát triển và vận hành, quản lý công trình kết cấu hạ tầng; phát 

triển vận tải hành khách công cộng tại các đô thị; 

i) Giáo dục mầm non, giáo dục phổ thông, giáo dục nghề nghiệp; 

k) Khám bệnh, chữa bệnh; sản xuất thuốc, nguyên liệu làm thuốc, thuốc chủ 

yếu, thuốc thiết yếu, thuốc phòng, chống bệnh xã hội, vắc xin, sinh phẩm y tế, 

thuốc từ dược liệu, thuốc đông y; nghiên cứu khoa học về công nghệ bào chế, công 

nghệ sinh học để sản xuất các loại thuốc mới; 

l) Đầu tư cơ sở luyện tập, thi đấu thể dục, thể thao cho người khuyết tật hoặc 

chuyên nghiệp; bảo vệ và phát huy giá trị di sản văn hóa; 

m) Đầu tư trung tâm lão khoa, tâm thần, điều trị bệnh nhân nhiễm chất độc 

màu da cam; trung tâm chăm sóc người cao tuổi, người khuyết tật, trẻ mồ côi, trẻ 

em lang thang không nơi nương tựa; 

n) Quỹ tín dụng nhân dân, tổ chức tài chính vi mô. 

o) Đầu tư kinh doanh chuỗi phân phối sản phẩm của doanh nghiệp nhỏ và 

vừa; đầu tư kinh doanh cơ sở kỹ thuật hỗ trợ doanh nghiệp nhỏ và vừa, cơ sở ươm 

tạo doanh nghiệp nhỏ và vừa; đầu tư kinh doanh khu làm việc chung hỗ trợ doanh 

nghiệp nhỏ và vừa khởi nghiệp sáng tạo theo quy định của pháp luật về hỗ trợ 

doanh nghiệp nhỏ và vừa. 

3. Quyết định số 844/QĐ-TTg ngày 18 tháng 5 năm 2016 của Thủ tướng 

chính phủ về việc phê duyệt Đề án “Hỗ trợ hệ sinh thái khởi nghiệp đổi mới 

sáng tạo quốc gia đến năm 2025”. 

Theo Quyết định 844, đối tượng được hỗ trợ, là: 

a) Cá nhân, nhóm cá nhân có dự án khởi nghiệp, doanh nghiệp khởi nghiệp 

có khả năng tăng trưởng nhanh dựa trên khai thác tài sản trí tuệ, công nghệ, mô 

hình kinh doanh mới. Doanh nghiệp khởi nghiệp có thời gian hoạt động không quá 

5 năm kể từ ngày được cấp Giấy chứng nhận đăng ký doanh nghiệp lần đầu. 

b) Tổ chức cung cấp dịch vụ, cơ sở vật chất - kỹ thuật, đầu tư, truyền thông 

cho khởi nghiệp đổi mới sáng tạo, hoạt động hiệu quả, đáp ứng các tiêu chí sau: 

- Người đứng đầu có ít nhất 01 năm kinh nghiệm hoạt động tư vấn đầu tư, 

tài chính và hỗ trợ, phát triển doanh nghiệp; 

- Tổ chức có ít nhất 01 năm hoạt động, cung cấp dịch vụ cho ít nhất 10 

nhóm khởi nghiệp đổi mới sáng tạo và đã đầu tư hoặc gọi vốn đầu tư được ít nhất 

01 tỷ đồng cho các nhóm khởi nghiệp đổi mới sáng tạo tại Việt Nam; 

http://vpctqg.gov.vn/van-ban/844-qd-ttg
http://vpctqg.gov.vn/van-ban/844-qd-ttg
http://vpctqg.gov.vn/van-ban/844-qd-ttg
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- Có quy trình hỗ trợ khởi nghiệp phù hợp với chức năng, nhiệm vụ và thỏa 

thuận hợp tác với tổ chức, cá nhân trong nước, nước ngoài về đầu tư, đào tạo, huấn 

luyện, tư vấn cho khởi nghiệp đổi mới sáng tạo tại Việt Nam. 

Các hoạt động của Đề án, bao gồm: 

a) Xây dựng Cổng thông tin khởi nghiệp đổi mới sáng tạo quốc gia cung cấp 

thông tin về công nghệ, sáng chế, tiêu chuẩn, đo lường, chất lượng, sở hữu trí tuệ; 

chính sách, pháp luật; nguồn nhân lực; nguồn đầu tư và giao dịch đầu tư; đối tác, 

khách hàng; sản phẩm, dịch vụ, mô hình kinh doanh mới; tổ chức, cá nhân hỗ trợ; 

tin tức, sự kiện trong nước, quốc tế và các hoạt động khác hỗ trợ khởi nghiệp đổi 

mới sáng tạo. 

b) Xây dựng Khu tập trung dịch vụ hỗ trợ khởi nghiệp đổi mới sáng tạo tại 

các Bộ địa phương có tiềm năng phát triển hoạt động khởi nghiệp đổi mới sáng 

tạo, trong đó: 

- Hỗ trợ một phần kinh phí sửa chữa và áp dụng mức phí ưu đãi trong khai 

thác cơ sở hạ tầng (diện tích, không gian sẵn có) tại các địa điểm thuận lợi cho 

cung cấp dịch vụ hỗ trợ khởi nghiệp đổi mới sáng tạo, ưu tiên khu vực gần các 

trường đại học, tổ chức kinh tế, tài chính; 

- Hỗ trợ kinh phí lắp đặt hạ tầng công nghệ thông tin và cung cấp dịch vụ 

Internet miễn phí trong Khu tập trung dịch vụ hỗ trợ khởi nghiệp đổi mới sáng tạo; 

- Thu hút tư nhân đầu tư sửa chữa, trả phí khai thác cơ sở hạ tầng, lắp đặt 

trang thiết bị cần thiết và tổ chức quản lý, khai thác Khu tập trung dịch vụ hỗ trợ 

khởi nghiệp đổi mới sáng tạo; cung cấp các dịch vụ đào tạo, huấn luyện, tư vấn; 

kết nối đầu tư, khách hàng; cung cấp nguồn nhân lực, không gian làm việc, thiết bị 

dùng chung cho hoạt động khởi nghiệp đổi mới sáng tạo. 

c) Hỗ trợ kinh phí từ nguồn ngân sách nhà nước về khoa học và công nghệ 

hằng năm để tổ chức sự kiện Ngày hội khởi nghiệp công nghệ quốc gia 

(TECHFEST) với quy mô quốc tế. 

Các Bộ, ngành, địa phương, tổ chức chính trị xã hội - nghề nghiệp, cơ sở 

nghiên cứu, cơ sở đào tạo có tiềm năng phát triển hoạt động khởi nghiệp đổi mới 

sáng tạo hỗ trợ kinh phí cho việc thuê địa điểm, gian hàng, trưng bày, vận chuyển 

trang thiết bị, truyền thông cho các sự kiện, cuộc thi khởi nghiệp đổi mới sáng tạo 

thuộc các ngành, lĩnh vực, tại các địa phương, đơn vị cơ sở. 

d) Tiếp tục triển khai Đề án Thương mại hóa công nghệ với quy mô dự án 

khoa học và công nghệ cấp quốc gia đến năm 2020 với các nội dung sau: 

- Xây dựng, phát triển mạng lưới các tổ chức thúc đẩy kinh doanh dựa trên 

việc lựa chọn, xây dựng năng lực cho một số cá nhân, nhóm cá nhân, doanh nghiệp 

khởi nghiệp đổi mới sáng tạo tiềm năng và đầu tư vốn ban đầu cho doanh nghiệp 

khởi nghiệp đổi mới sáng tạo; 

- Xây dựng mạng lưới nhà đầu tư cá nhân và mạng lưới quỹ đầu tư mạo 

hiểm cho khởi nghiệp đổi mới sáng tạo. 
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đ) Phát triển hoạt động đào tạo, nâng cao năng lực và dịch vụ cho khởi 

nghiệp đổi mới sáng tạo: 

- Hỗ trợ một phần kinh phí mua bản quyền chương trình đào tạo, huấn luyện 

khởi nghiệp, chuyển giao, phổ biến giáo trình khởi nghiệp đã được nghiên cứu, thử 

nghiệm thành công trong nước, quốc tế cho một số cơ sở giáo dục, cơ sở ươm tạo 

và tổ chức thúc đẩy kinh doanh; 

- Hỗ trợ một phần kinh phí thuê chuyên gia trong nước, quốc tế để triển khai 

các khóa đào tạo khởi nghiệp đổi mới sáng tạo, đào tạo huấn luyện viên khởi 

nghiệp, nhà đầu tư khởi nghiệp tại một số cơ sở giáo dục, cơ sở ươm tạo và tổ chức 

thúc đẩy kinh doanh; 

- Hỗ trợ một phần kinh phí cho doanh nghiệp khởi nghiệp đổi mới sáng tạo 

trả tiền công lao động trực tiếp và sử dụng các dịch vụ: đào tạo, huấn luyện khởi 

nghiệp; marketing, quảng bá sản phẩm, dịch vụ; khai thác thông tin công nghệ, 

sáng chế; thanh toán, tài chính; đánh giá, định giá kết quả nghiên cứu khoa học và 

phát triển công nghệ, tài sản trí tuệ; tư vấn pháp lý, sở hữu trí tuệ, đầu tư, thành lập 

doanh nghiệp khoa học và công nghệ, thương mại hóa kết quả nghiên cứu khoa 

học và phát triển công nghệ, tài sản trí tuệ. 

e) Phát triển cơ sở vật chất - kỹ thuật phục vụ hoạt động khởi nghiệp đổi mới 

sáng tạo: 

- Hỗ trợ một phần kinh phí nâng cấp cơ sở vật chất - kỹ thuật của một số cơ sở 

ươm tạo, tổ chức thúc đẩy kinh doanh, tổ chức cung cấp thiết bị dùng chung cho các 

nhóm khởi nghiệp, doanh nghiệp khởi nghiệp đổi mới sáng tạo; kinh phí tư vấn thành 

lập cơ sở ươm tạo doanh nghiệp khoa học và công nghệ; dự án hỗ trợ thành lập cơ sở 

và đầu mối ươm tạo công nghệ, ươm tạo doanh nghiệp khoa học và công nghệ; 

- Hỗ trợ một phần kinh phí cung cấp không gian số, dịch vụ hỗ trợ trực 

tuyến; kinh phí sản xuất thử nghiệm, làm sản phẩm mẫu, hoàn thiện công nghệ cho 

doanh nghiệp khởi nghiệp đổi mới sáng tạo. 

f) Hỗ trợ một phần kinh phí xây dựng chương trình truyền thông về hoạt 

động khởi nghiệp, hỗ trợ khởi nghiệp, hỗ trợ đầu tư cho khởi nghiệp và phổ biến, 

tuyên truyền các điển hình khởi nghiệp thành công của Việt Nam. 

g) Hỗ trợ một phần kinh phí để kết nối các mạng lưới khởi nghiệp, hỗ trợ 

khởi nghiệp, đầu tư mạo hiểm của Việt Nam với khu vực và thế giới; kết nối và hỗ 

trợ một phần kinh phí để doanh nghiệp khởi nghiệp đổi mới sáng tạo tham gia các 

khóa huấn luyện tập trung ngắn hạn tại một số tổ chức thúc đẩy kinh doanh uy tín 

ở nước ngoài. 

h) Giới thiệu đối tác, nhà đầu tư, hỗ trợ thủ tục nhà đầu tư, doanh nghiệp 

khởi nghiệp trong nước thông qua các đại diện khoa học và công nghệ, đại diện 

thương mại Việt Nam ở nước ngoài tiếp cận thị trường nước ngoài. 

i) Khuyến khích sử dụng các quỹ phát triển khoa học và công nghệ của Bộ, 

cơ quan ngang Bộ, cơ quan thuộc Chính phủ, tỉnh, thành phố trực thuộc Trung 
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ương và của doanh nghiệp để tài trợ, hỗ trợ một phần kinh phí nghiên cứu, thử 

nghiệm công nghệ, thử nghiệm thị trường, cho vay với lãi suất thấp hoặc không lấy 

lãi, góp vốn đầu tư vào doanh nghiệp khởi nghiệp đổi mới sáng tạo. 

k) Nghiên cứu, đề xuất ban hành mới, sửa đổi, bổ sung các văn bản pháp 

luật cần thiết để thúc đẩy môi trường khởi nghiệp đổi mới sáng tạo về: 

- Đăng ký thành lập, hoạt động của tổ chức, cá nhân đầu tư mạo hiểm; 

- Cơ chế, chính sách đầu tư, hỗ trợ ban đầu của Nhà nước và khuyến khích 

đầu tư tiếp theo cho khởi nghiệp đổi mới sáng tạo của các thành phần kinh tế, 

tổ chức, cá nhân và cộng đồng xã hội; 

- Cơ chế hoạt động hỗ trợ khởi nghiệp của các Bộ, ngành, địa phương có 

nhu cầu và tiềm lực phát triển hoạt động khởi nghiệp; 

- Cơ chế thuế, tài chính đặc thù đối với tổ chức và cá nhân có hoạt động khởi 

nghiệp đổi mới sáng tạo hoặc đầu tư cho khởi nghiệp đổi mới sáng tạo được áp dụng 

chính sách ưu đãi đầu tư, ưu đãi thuế đối với doanh nghiệp khoa học và công nghệ; 

- Cơ chế hỗ trợ thoái vốn của nhà đầu tư trong nước và nước ngoài từ khoản 

đầu tư vào doanh nghiệp khởi nghiệp đổi mới sáng tạo. 

IV. Thông tư số 45/2019/TT-BTC ngày 19/7/2019 của Bộ Tài chính quy 

định quản lý tài chính thực hiện đề án “hỗ trợ hệ sinh thái khởi nghiệp đổi 

mới sáng tạo quốc gia đến năm 2025” 

Thực hiện Quyết định số 844, Bộ Tài chính ban hành Thông tư số 

45/2019/TT-BTC nhằm quy định quản lý tài chính, đối tượng được hỗ trợ đó là các 

tổ chức, cá nhân tham gia quản lý, thực hiện Đề án 844 và cá nhân, nhóm cá nhân 

có dự án khởi nghiệp, doanh nghiệp khởi nghiệp có khả năng tăng trưởng nhanh 

dựa trên khai thác tài sản trí tuệ, công nghệ, mô hình kinh doanh mới. Doanh 

nghiệp khởi nghiệp có thời gian hoạt động không quá 5 năm kể từ ngày được cấp 

Giấy chứng nhận đăng ký doanh nghiệp lần đầu 

V. Chính sách hỗ trợ doanh nghiệp nhỏ và vừa khởi nghiệp sáng tạo 

theo Nghị định 80/2021/NĐ-CP có hiệu lực từ ngày 15/10/2021. 

(1) Hỗ trợ sử dụng cơ sở kỹ thuật, cơ sở ươm tạo, khu làm việc chung 

- Hỗ trợ 100% chi phí sử dụng trang thiết bị tại cơ sở kỹ thuật, cơ sở ươm 

tạo, khu làm việc chung nhưng không quá 20 triệu đồng/năm/doanh nghiệp; 

- Hỗ trợ tối đa 50% chi phí thuê mặt bằng tại các cơ sở ươm tạo, khu làm 

việc chung nhưng không quá 5 triệu đồng/tháng/doanh nghiệp. Thời gian hỗ trợ 

tối đa là 03 năm kể từ ngày doanh nghiệp ký hợp đồng thuê mặt bằng. 

(2) Hỗ trợ tư vấn sở hữu trí tuệ, khai thác và phát triển tài sản trí tuệ 

https://thuvienphapluat.vn/van-ban/Doanh-nghiep/Nghi-dinh-80-2021-ND-CP-huong-dan-Luat-Ho-tro-doanh-nghiep-nho-va-vua-486147.aspx


11 

 

- Hỗ trợ 100% giá trị hợp đồng tư vấn về thủ tục xác lập, chuyển giao, khai 

thác và bảo vệ quyền sở hữu trí tuệ ở trong nước nhưng không quá 30 triệu 

đồng/hợp đồng/năm/doanh nghiệp; 

- Hỗ trợ 100% giá trị hợp đồng tư vấn về xây dựng bản mô tả sáng chế, bản 

thiết kế kiểu dáng công nghiệp, bản thiết kế hệ thống nhận diện thương hiệu 

nhưng không quá 30 triệu đồng/hợp đồng/năm/doanh nghiệp; 

- Hỗ trợ 100% giá trị hợp đồng tư vấn quản lý và phát triển các sản phẩm, 

dịch vụ được bảo hộ quyền sở hữu trí tuệ ở trong nước nhưng không quá 50 triệu 

đồng/hợp đồng/năm/doanh nghiệp; 

- Hỗ trợ tối đa 50% giá trị hợp đồng tư vấn xác lập chuyển giao, khai thác 

và bảo vệ quyền sở hữu trí tuệ ở nước ngoài nhưng không quá 50 triệu đồng/hợp 

đồng/năm/doanh nghiệp. 

(3) Hỗ trợ thực hiện các thủ tục về tiêu chuẩn, quy chuẩn kỹ thuật, đo 

lường, chất lượng; thử nghiệm, hoàn thiện sản phẩm, mô hình kinh doanh mới 

- Hỗ trợ 100% giá trị hợp đồng tư vấn để doanh nghiệp xây dựng, áp dụng 

tiêu chuẩn cơ sở nhưng không quá 10 triệu đồng/hợp đồng/năm/doanh nghiệp và 

xây dựng, áp dụng hệ thống quản lý chất lượng nhưng không quá 50 triệu 

đồng/hợp đồng/năm/doanh nghiệp; 

- Hỗ trợ tối đa 50% chi phí thử nghiệm mẫu phương tiện đo; chi phí kiểm 

định, hiệu chuẩn, thử nghiệm phương tiện đo, chuẩn đo lường; chi phí cấp dấu 

định lượng của hàng đóng gói sẵn, phù hợp với yêu cầu kỹ thuật đo lường nhưng 

không quá 10 triệu đồng/năm/doanh nghiệp; 

- Hỗ trợ tối đa 50% chi phí thử nghiệm sản phẩm mới tại các đơn vị, tổ chức 

thử nghiệm sản phẩm hàng hóa nhưng không quá 30 triệu đồng/năm/doanh nghiệp; 

- Hỗ trợ tối đa 50% giá trị hợp đồng tư vấn hoàn thiện sản phẩm mới, dịch 

vụ mới, mô hình kinh doanh mới, công nghệ mới nhưng không quá 50 triệu 

đồng/hợp đồng/năm/doanh nghiệp. 

(4) Hỗ trợ công nghệ 

Hỗ trợ tối đa 50% giá trị hợp đồng tư vấn tìm kiếm, lựa chọn, giải mã và 

chuyển giao công nghệ phù hợp với doanh nghiệp nhưng không quá 100 triệu 

đồng/hợp đồng/năm/doanh nghiệp. 

(5) Hỗ trợ đào tạo, huấn luyện chuyên sâu 

- Hỗ trợ tối đa 50% chi phí tham gia các khoá đào tạo chuyên sâu trong 

nước cho học viên của doanh nghiệp về xây dựng, phát triển sản phẩm; thương 
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mại hóa sản phẩm; phát triển thương mại điện tử; gọi vốn đầu tư; phát triển thị 

trường; kết nối mạng lưới khởi nghiệp với các tổ chức, cá nhân nghiên cứu khoa 

học nhưng không quá 5 triệu đồng/học viên/năm và không quá 03 học viên/doanh 

nghiệp/năm; 

- Hỗ trợ tối đa 50% chi phí tham gia các khoá đào tạo, huấn luyện chuyên 

sâu ngắn hạn ở nước ngoài nhưng không quá 50 triệu đồng/học viên/năm và 

không quá 02 học viên/doanh nghiệp/năm. 

(6) Hỗ trợ về thông tin, truyền thông, xúc tiến thương mại, kết nối 

mạng lưới khởi nghiệp sáng tạo 

- Miễn phí tra cứu thông tin về hệ thống các tiêu chuẩn, quy chuẩn trong 

nước và quốc tế; các sáng chế, thông tin công nghệ, kết quả nghiên cứu khoa học; 

thông tin kết nối mạng lưới khởi nghiệp sáng tạo, thu hút đầu tư từ các quỹ đầu tư 

khởi nghiệp sáng tạo tại Cổng thông tin và các trang thông tin điện tử của các bộ, 

cơ quan ngang bộ, cơ quan thuộc Chính phủ, Ủy ban nhân dân cấp tỉnh; 

- Hỗ trợ tối đa 50% giá trị hợp đồng tư vấn đăng ký thành công tài khoản 

bán sản phẩm, dịch vụ trên các sàn thương mại điện tử quốc tế nhưng không quá 

100 triệu đồng/hợp đồng/năm/doanh nghiệp; 

- Hỗ trợ tối đa 50% chi phí duy trì tài khoản trên các sàn thương mại điện 

tử trong nước và quốc tế nhưng không quá 50 triệu đồng/năm/doanh nghiệp và 

không quá 02 năm kể từ thời điểm doanh nghiệp đăng ký thành công tài khoản 

trên sàn thương mại điện tử; 

- Hỗ trợ chi phí thuê địa điểm, thiết kế và dàn dựng gian hàng, vận chuyển 

sản phẩm trưng bày, chi phí đi lại, chi phí ăn, ở cho đại diện của doanh nghiệp 

tham gia hội chợ triển lãm xúc tiến thương mại nhưng không quá 30 triệu 

đồng/năm/doanh nghiệp đối với sự kiện tổ chức trong nước và không quá 50 triệu 

đồng/năm/doanh nghiệp đối với sự kiện tổ chức ở nước ngoài; 

- Hỗ trợ tối đa 50% chi phí tham gia các cuộc thi quốc tế về khởi nghiệp 

sáng tạo nhưng không quá 30 triệu đồng/cuộc thi/năm/doanh nghiệp. 

Phần 2. 

TÌM KIẾM XÂY DỰNG Ý TƯỞNG KINH DOANH 

1. Tìm kiếm ý tưởng kinh doanh bằng cách nào ? 

a. Cách thức để tìm được ý tưởng kinh doanh: Có 2 cách để tìm kiếm ý 

tưởng kinh doanh của bạn:  

Cách 1: Xuất phát từ quan điểm định hướng hàng hóa  
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Cách 2: Xuất phát từ quan điểm định hướng khách hàng  

Quan điểm định hướng hàng hoá  Quan điểm định hướng khách hàng 

- Tôi tốt nghiệp đại học ngoại ngữ tôi 

sẽ thành lập trung tâm ngoại ngữ. 

- Trong thị trấn nhiều trung tâm gặp 

khó khăn trong chiêu sinh do ít có giáo 

viên giỏi tham gia giảng dạy tại trung 

tâm, lương giáo viên các trung tâm đó 

trả thấp nên tôi sẽ thành lập trung tâm 

ngoại ngữ. 

- Tôi học làm bác sĩ tôi có điều kiện để 

mua trang thiết bị máy móc. Tôi sẽ mở 

phòng khám tư cho trẻ em.  

- Trong phường có nhiều trẻ em khi bị 

ốm phải đi khám xa, trên địa bàn 

phường lại chưa có phòng khám tư 

nào, vì thế tôi sẽ mở phòng khám tư 

cho trẻ em. 

- Tôi biết trồng cây đậu tương mới vì 

thế tôi sẽ phổ biến kỹ thuật trồng cây 

này tới bà con trong xã tôi và cung cấp 

giống đậu tương này tới bà con.  

- Chị em phụ nữ trong xã tôi mong 

muốn được trồng giống đậu tương mới, 

năng suất cao vì trước đây họ chỉ trống 

giống cũ năng suất thấp vì thế tôi sẽ 

chuyển giao kỹ thuật trồng giống cây 

này và cung cấp giống mới cho chị em 

trong xã. 

Có thể kết hợp cả hai cách để tìm ý tưởng kinh doanh cho mình. Vì xuất phát từ 

quan điểm định hướng khách hàng nhưng người chủ không có kỹ năng làm ra sản 

phẩm có chất lượng được thị trường chấp nhận thì doanh nghiệp không có khách hàng 

ngược lại nếu bạn xuất phát từ quan điểm hàng hóa, sản xuất ra sản phẩm tuyệt vời theo 

ý tưởng của bạn mà không có khách hàng thì việc kinh doanh ấy cũng thất bại.  

b. Tìm cơ hội kinh doanh tốt ở đâu? 

- Quan sát: xem những hàng hóa hay dịch vụ nào còn có thể cung cấp cho người 

tiêu dùng mà chưa được biết đến (hay những vấn đề mà những người khác gặp phải).  

- Lắng nghe: Mọi người nói gì khi mua hàng hóa hay sử dụng dịch vụ của 

bạn (hay những khó khăn mà chính bạn gặp phải).  

- Tìm hiểu nhu cầu còn thiếu (hay những gì còn thiếu trong cộng đồng xung 

quanh bạn).  

- Đọc sách báo, bản thông tin kinh tế, xem truyền hình... 

2. Một ý tưởng kinh doanh tốt cần những yếu tố nào ? 

Lợi ích khách hàng: Đặc điểm đầu tiên của một ý tưởng kinh doanh thành 

công chính là chỉ ra rõ ràng nhu cầu nào của con người sẽ được đáp ứng và đáp 

ứng dưới hình thức nào sản phẩm hay dịch vụ những điểm khác biệt của sản phẩm 

thường được chuyên gia marketing gọi là lợi điểm bán hàng độc nhất. 
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Lợi ích của khách hàng là gì? Ý tưởng kinh doanh này giải quyết được vấn 

đề gì đang tồn tại? Thành công trên thị trường đến từ khách hàng hài lòng với sản 

phẩm chứ không phải vì sản phẩm tuyệt vời. 

Thị trường nào ? Một ý tưởng kinh doanh chỉ có giá trị kinh tế thực tiễn khi 

người ta muốn dùng sản phẩm hoặc dịch vụ đó, nên đặc điểm thứ hai của một ý tưởng 

kinh doanh thành công là chứng minh sự tồn tại của thị trường mục tiêu cho sản phẩm 

dịch vụ và Nhận diện những nhóm khách hàng mục tiêu. Quy mô thị trường như thế 

nào ? Nhóm khách hàng hay phân khúc thị trường nào là mục tiêu chính. 

Sản phẩm/dịch vụ mang lại dòng tiền bằng cách nào 

Hầu hết Sản phẩm tạo dòng tiền trực tiếp từ việc bán hàng cho khách. Tuy 

nhiên trong vài trường hợp cơ chế tạo doanh thu có thể khá phức tạp Ví dụ như 

một sản phẩm được tặng miễn phí cho khách hàng như nguồn thu đến từ Quảng 

cáo đi kèm. Vì vậy đặc điểm thứ ba tạo nên một ý tưởng kinh doanh thành công 

chính là làm rõ dòng tiền được tạo ra như thế nào và là bao nhiêu. 

Để kiểm tra ý tưởng kinh doanh, ý tưởng của bạn phải trả lời được các câu 

hỏi sau: 

- Ai là khách hàng của bạn?  

- Tại sao Khách hàng muốn mua sản phẩm của bạn ?  

- Nhu cầu nào của khách hàng sẽ được thỏa mãn ?  

- Đâu là điểm đột phá trong ý tưởng kinh doanh của bạn ?  

- Tại sao sản phẩm của bạn tốt hơn những lựa chọn tương tự khác trên thị trường ?  

- Đâu là lợi thế cạnh tranh của công ty mới và tại sao đối thủ không thể sao 

chép lại ý tưởng của bạn ?  

- Ý tưởng kinh doanh của bạn độc đáo từ đâu ?  

- Liệu ý tưởng này có thể được bảo vệ với bằng sở hữu trí tuệ?  

- Liệu sản phẩm có kiếm ra tiền ?   

- Liệt kê những chi phí trong quá trình sản xuất và xác định giá dự kiến cho 

sản phẩm 

3. Làm thế nào để trình bày ý tưởng kinh doanh của bạn trước những 

nhà đầu tư tiềm năng 

Trình bày ý tưởng kinh doanh trước nhà đầu tư chính là bước rất quan trọng. 

Làm sao để nội dung và sự trình bày chuyên nghiệp thu hút được sự chú ý quan 

tâm của nhà đầu tư. Một nhà đầu tư mạo hiểm có danh tiếng có thể nhận tới 40 ý 

tưởng kinh doanh mỗi tuần và thời gian họ thì có hạn. Vì vậy, mục tiêu đầu tiên đó 
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là sự rõ ràng, không nên trông đợi nhà đầu tư sẽ thông hiểu công nghệ liên quan 

đến sản phẩm /dịch vụ hay am hiểu những thuật ngữ chuyên ngành của bạn. Cho 

nên nội dung trình bày cần ngắn gọn, xúc xích và cách thể hiện của tác giả. 

Nội dung trình bày trên giấy gồm: 

Trang tiêu đề 

- Tên sản phẩm dịch vụ 

- Tên người khởi tạo khởi nghiệp 

- Những điểm bảo mật lưu ý 

- Hình minh họa (nếu phù hợp) 

Tối đa hai trang văn bản gồm: 

- Miêu tả về sản phẩm dịch vụ 

- Lợi ích khách hàng 

- Những đặc điểm đổi mới 

- Miêu tả đặc điểm nhóm khách hàng 

- Cơ chế doanh thu 

- Có tìm hiểu minh họa hoặc biểu đồ nếu cần thiết 

* Bài tập cá nhân: Hãy liệt kê các ý tưởng bạn mong muốn kinh doanh trong thời 

gian tới và tự đánh giá các ý tưởng kinh doanh đó.  

PHẦN 3. 

LỰA CHỌN XÂY DỰNG MÔ HÌNH KINH DOANH 

I. CÁC MÔ HÌNH TỔ CHỨC KINH DOANH 

1. Hộ Kinh doanh cá thể:  do 1 cá nhân là công dân VN hoặc 1 nhóm 

người hoặc 1 hộ gia đình làm chủ, đăng ký kinh doanh tại một điểm và sử dụng 

không quá 10 lao động, không có con dấu và chịu trách nhiệm bằng toàn bộ tài sản 

của mình đối với hoạt động kinh doanh.  

2. Doanh nghiệp tư nhân là doanh nghiệp do 01 cá nhân làm chủ và tự chịu 

trách nhiệm bằng toàn bộ tài sản của mình về mọi hoạt động của doanh nghiệp 

- Doanh nghiệp tư nhân có Mã số thuế, con dấu; được quyền in và phát hành 

các loại hóa đơn, thực hiện các chế độ kế toán hiện hành theo luật doanh nghiệp. 

- Doanh nghiệp tư nhân không có Điều lệ công ty. 

3. Công ty THHH 1 thành viên là doanh nghiệp do một cá nhân hoặc một 

tổ chức làm chủ sở hữu (sau đây gọi là chủ sở hữu công ty); chủ sở hữu công ty 
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chịu trách nhiệm hữu hạn về các khoản nợ và nghĩa vụ tài sản của công ty trong 

phạm vi số vốn điều lệ của công ty. 

- Có tư cách pháp nhân kể từ ngày được cấp giấy chứng nhận đăng kí kinh doanh. 

- Không được quyền phát hành cổ phần ra công chúng để tăng vốn điều lệ. Tự 

chịu trách nhiệm bằng các khoản nợ và nghĩa vụ tài sản của công ty bằng số vốn điều lệ. 

4. Công ty TNHH 2 thành viên trở lên: Là doanh nghiệp, trong đó: 

- Thành viên có thể là tổ chức, cá nhân; không vượt quá năm mươi thành viên; 

- Thành viên chịu trách nhiệm về các khoản nợ và nghĩa vụ tài sản khác của 

doanh nghiệp trong phạm vi số vốn cam kết góp vào doanh nghiệp; 

- Phần vốn góp của thành viên chỉ được chuyển nhượng theo quy định của Luật DN. 

- Có tư cách pháp nhân kể từ ngày được cấp Giấy chứng nhận đăng ký kinh doanh. 

- Không được quyền phát hành cổ phần. 

5. Công ty hợp danh là doanh nghiệp trong đó phải có ít nhất hai thành viên là 

chủ sở hữu chung của công ty, cùng nhau kinh doanh dưới một tên chung gọi là thành 

viên hợp danh; ngoài các thành viên hợp danh có thể có thành viên góp vốn nhưng 

không được tham gia quản lý công ty và hoạt động kinh doanh nhân danh công ty. 

- Có tư cách pháp nhân  

- Chịu trách nhiệm vô hạn về các khoản nợ, nghĩa vụ công ty. 

- Không được phát hành bất cứ loại chứng khoán nào 

6. Hợp tác xã là tổ chức kinh tế tập thể, đồng sở hữu, có tư cách pháp nhân, do 

ít nhất 07 thành viên tự nguyện thành lập và hợp tác tương trợ lẫn nhau trong hoạt 

động sản xuất, kinh doanh, tạo việc làm nhằm đáp ứng nhu cầu chung của thành viên, 

trên cơ sở tự chủ, tự chịu trách nhiệm, bình đẳng và dân chủ trong quản lý hợp tác xã. 

- Có tư cách pháp nhân, tự chủ, tự chịu trách nhiệm theo quy định của pháp luật. 

- Mỗi HTX có số lượng thành viên từ 7 người trở lên. 

- Các thành viên TX cùng góp vốn, tài sản, công sức, cùng hưởng lợi và 

cùng chịu trách nhiệm. 

7. Công ty cổ phần: Là doanh nghiệp, trong đó: 

- Vốn điều lệ được chia thành nhiều phần bằng nhau gọi là cổ phần; 

- Cổ đông có thể là tổ chức, cá nhân; số lượng cổ đông tối thiểu là 03 và 

không hạn chế số lượng tối đa; 
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- Cổ đông chỉ chịu trách nhiệm về các khoản nợ và nghĩa vụ tài sản khác của 

doanh nghiệp trong phạm vi số vốn đã góp vào doanh nghiệp; 

- Cổ đông có quyền tự do chuyển nhượng cổ phần của mình cho người khác, 

trừ trường hợp quy định tại khoản 3 Điều 119 và khoản 1 Điều 126 của Luật DN. 

- Công ty cổ phần có tư cách pháp nhân kể từ ngày được cấp Giấy chứng 

nhận đăng ký doanh nghiệp. 

- Công ty cổ phần có quyền phát hành cổ phần các loại để huy động vốn. 

II. LỰA CHỌN MÔ HÌNH KINH DOANH 

1. Nghiên cứu tìm hiểu về các mô hình kinh doanh 

2. Đánh giá bản thân với điều kiện là chủ doanh nghiệp 

3. Đánh giá tác động môi trường kinh doanh 

 

PHẦN 4. 

PHƯƠNG PHÁP NGHIÊN CỨU, TÌM KIẾM THỊ TRƯỜNG 

1. Thị trường là gì?  

- Theo định nghĩa cổ điển, thị trường là nơi mua bán, trao đổi hàng hóa, mà 

qua đó nó cung cấp những hàng hóa đáp ứng nhu cầu cho người tiêu dùng.  

- Hiện nay, định nghĩa khái quát nhất về thị trường là mối quan hệ kinh tế 

tổng hợp của 5 thành tố: hàng hóa, cung, cầu, giá cả và phương thức giao dịch 

thanh toán.  

2. Các phần chủ yếu của nghiên cứu (Phân tích) thị trường 

- Phân tích khách hàng: 

+ Người mua đặc trưng 

+ Lý do mua hàng 

- Xác định thị trường: 

+Thị trường tổng thể 

+ Thị phần mục tiêu 

+ Kiểm soát thay đổi 

- Cạnh tranh: 

+ Nhận dạng 

+ Phân tích 
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- Phân tích cạnh tranh: 

+ So sánh cạnh tranh 

+ Tác động của cạnh tranh 

+ Các tác động khác tới doanh nghiệp 

+ Đánh giá khả năng cạnh tranh  

3. Nghiên cứu khách hàng 

Bốn bước nhận dạng “người mua mục tiêu” 

a. Phân bố địa lý 

- Địa điểm của khách hàng; 

- Địa điểm các cơ sở sx hoặc dịch vụ.; 

- Các lợi thế khu vực; 

- Dân số; 

- Các nguồn tài nguyên thiên nhiên (cung cấp nước...) 

b. Hoạt động chung của người mua 

- Kinh doanh hoặc sản xuất (nhà sản xuất thiết bị ban đầu hay người sử dụng 

cuối cùng); 

- Cơ quan chính phủ hay các tổ chức khác; 

- Cá nhân. 

c. Vị trí trách nhiệm của người mua: 

- Chủ doanh nghiệp; 

- Người quản lý; 

- Nhân viên; 

- Cá nhân 

d. Các đặc điểm cá nhân của người mua 

- Tuổi; 

- Những đặc điểm thể chất; 

- Giới tính; 

- Mức thu nhập; 
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- Sở thích; 

- Những mốỉ liên hệ chính trị; 

- Trường đại học, thành viên câu lạc bộ v.v... 

4. Nghiên cứu cạnh tranh - đối thủ canh tranh  

Đối thủ cạnh tranh là những người cùng cung cấp một loại sản phẩm hoặc 

cùng một loại dịch vụ trên cùng 1 thị trường.  

* Những thông tin cần tìm hiểu đối thủ cạnh tranh:  

- Có bao nhiêu đối thủ cạnh tranh trên địa bàn hoạt động của nhà kinh doanh 

- Hàng hóa/dịch vụ của họ như: chủng loại, chất lượng, mẫu mã, bao bì,  

- Giá bán cao hay thấp - Cách thu hút khách hàng: có quảng cáo, khuyến 

mại, có cung cấp thêm dịch vụ nào khác không  

- Ý kiến của khách hàng về hàng hóa/dịch vụ của doanh nghiệp đối thủ  

- Nguyên nhân tại sao khách hàng lại mua của doanh nghiệp đối thủ chứ 

không mua của bạn.  

* Tìm hiểu đối thủ cạnh tranh bằng cách:  

- Quan sát công việc kinh doanh của họ;  

- Đóng vai khách hàng đến mua hàng (hoặc sử dụng dịch vụ ) của họ;  

- Hỏi khách hàng và lắng nghe họ trả lời về việc mua hàng của đối thủ cạnh tranh;  

- Đọc sách báo nói về đối thủ cạnh tranh...  

*  Những giả định về thị trường  

- Thị trường trong nước còn hẹp, qui mô nhỏ, lại bị hàng ngoại nhập xâm lấn;  

- Thị trường xuất khẩu còn bấp bênh;  

- Cuộc cạnh tranh trên thị trường ngày càng gay gắt, bắt đầu trở nên không 

lành mạnh;  

- Phương thức thanh toán giao dịch còn nghèo hơn, lạc hậu;  

- Giá cả trên thị trường còn chứa đựng nhiều yếu tố bất hợp lý, bất bình đẳng;  

- Thị trường còn nhiều yếu tố rủi ro, bất trắc. 

Bài tập: Nghiên cứu và đánh giá thị trường  

PHẦN 5. 

PHƯƠNG PHÁP, KỸ NĂNG LẬP KẾ HOẠCH 
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1. Kế hoạch Maketing 

Marketing là những việc bạn làm để tìm hiểu khách hàng của mình là những ai, 

họ cần gì, họ mong muốn gì và làm thế nào để đáp ứng nhu cầu của họ đồng thời tạo 

ra lợi nhuận.Hay nói cách khác:Marketing là tất cả những việc bạn làm nhằm thỏa 

mãn nhu cầu của khách hàng đồng thời tạo ra lợi nhuận cho việc kinh doanh của bạn. 

Mục tiêu của lập KH Marketing 

- Xác định khách hàng mục tiêu/thị trường mục tiêu 

- Định vị được SP/DV của bạn trên TT (hay nói cách khác làm thế nào để khách 

hàng và đối thủ cạnh tranh nhận biết SP/DV của bạn; SP/DV của bạn có đặc điểm 

gì và lợi ích mang lại từ SP/DV đối với khách hàng) 

- Đưa ra Chiến lược Marketing hiệu quả để thu hút khách hàng và giữ chân 

khách hàng (Các hoạt động xúc tiến TM) 

 

Thực hành: Lập KH Marketing đối với 01 sản phẩm cụ thể 

2. Kế hoạch sản xuất 

- Nội dung chủ yếu của kế hoạch sản xuất: Xác định được quy trình và điều 

kiện phục vụ sản xuất; Xác định được số lượng từng loại SP được sản xuất ra trong 

kỳ kế hoạch; Nhu cầu sử dụng các yếu tố sản xuất như máy móc thiết bị, lao động, 

diện tích sản xuất; Nhu cầu vật tư nguyên vật liệu cho sản xuất cũng như các loại 

bán thành phẩm mua ngoài;Xác định số lượng tồn kho cuối kỳ đối với từng loại 

thành phẩm, bán thành phẩm và từng loại vật tư. 
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- Để lập kế hoạch sản xuất cần ước tính được lượng hàng bán ra trong kỳ kế 

hoạch; thống kê đầy đủ số lượng sản phẩm tồn kho; số lượng sản phẩm dở dang 

trong quá trình sản xuất sẽ được hoàn thành trong kỳ kế hoạch; năng lực sản xuất 

của toàn doanh nghiệp; các thông tin về chi phí sản xuất… 

 

Thực hành: Lập KH sản xuất đối với sản phẩm Mỳ Chũ/Gà đồi/rau an toàn 

3. Kế hoạch nhân sự 

 - Mục tiêu: Xác định cơ cấu bộ máy tổ chức nhân sự tại đơn vị; Số lượng 

người ở từng bộ phận: marketing, sản xuất, tài chính, nhân sự; Yêu cầu về chất 

lượng, trình độ nhân sự của từng vị trí; => xây dựng kế hoạch tuyển dụng; đào tạo 

năng lực; Các chế độ đối với người lao động: phúc lợi, lương, thưởng. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Mô tả trình độ, kỹ năng, yêu cầu từng vị trí 

công việc 

Quyết định số lượng nhân viên để thực hiện 

các công việc 

Tuyển dụng hoặc điều chỉnh vị trí nhân viên 

phù hợp hơn. 

Xây dựng chiến lược nhân sự 

Liệt kê vị trí công việc cần tuyển dụng 

Liệt kê các công việc cần làm 

Phương 

pháp lập 

kế hoạch 

nhân sự 
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 4. Kế hoạch tài chính khởi nghiệp 

a. Mục tiêu: 

 - Lựa chọn loại hình kế toán (DN/HTX/hộ gia đình). 

 - Ước tính tổng vốn khởi sự 

 - Xác định tổng vốn đầu tư và các nguồn tài chính   

 - Xác định được chi phí  

 - Ước tính được doanh thu và lợi nhuận 

 - Lập Kế hoạch lưu chuyển dòng tiền 

 - Báo cáo cân đối kế toán  

 - Kế hoạch trả nợ vốn vay (nếu có)  

b.  Xác định tổng đầu tư và các nguồn tài chính 

Khoản mục Tổng vốn Vốn tự có Vốn vay 

A. Vốn ban đầu    

B. Vốn cố định    

C. Vốn lưu động    

Tổng vốn đầu tư 

(A+B+C) 

   

Tỷ lệ %    

c. Xác định chi phí trong sản xuất/kinh doanh 

Khoản mục chi phí Số lượng  Đơn giá Tổng chi phí 

1. Khấu hao TSCĐ    

2. Chi phí lưu động    

Tổng chi phí (1+2)    

d. Định giá sản phẩm 

- Tính giá thành: 

Giá thành sản phẩm = Tổng chi phí/số lượng sản phẩm sản xuất ra 

- Định giá bán: có 2 phương pháp 

+ Giá bán = Giá thành +Tỷ lệ % lợi nhuận biên  

+ Định giá cạnh tranh 

e. Xác định doanh thu/lợi nhuận 

Thời gian T1 T2 … … ….  T12 

1. Tổng doanh thu        

file:///C:/Users/admin/Desktop/BAI%20GIANG%20KIEN%20THUC%20KHOI%20NGHIEP%202018/BT%20thực%20hành%20tinh%20von%20khoi%20nghiep.docx
file:///C:/Users/admin/Desktop/BAI%20GIANG%20KIEN%20THUC%20KHOI%20NGHIEP%202018/BT%20thực%20hành%20tinh%20von%20khoi%20nghiep.docx
file:///C:/Users/admin/Desktop/BAI%20GIANG%20KIEN%20THUC%20KHOI%20NGHIEP%202018/BT%20thực%20hành%20tinh%20von%20khoi%20nghiep.docx


23 

 

2. Tổng chi phí        

Lợi nhuận trước thuế 

(1-2) 

       

g. Kế hoạch lưu chuyển dòng tiền 

Hạng mục Quý I Quý II Quý III Quý IV Năm 

A. Tổng thu      

Dư đầu kỳ      

Doanh thu thu được      

Các khoản phải thu      

Thu khác (tiền vay, )      

B. Tổng chi      

Nguyên vật liệu      

Lương công nhân      

Mua sắm TSCĐ      

Trả lãi tiền vay …..      

C. Dư cuối kỳ (C=A-B)      

Bài tập thực hành; Lập kế hoạch tài chính khởi nghiệp 
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